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NECESIDAD URGENTE DE UN CODIGO DE CONDUCTA PARA LAS EMPRESAS TRANSNACI_ONALES
I Antecedentes historicos

1.-La génesis del concepto o denominacion del codigo de conducta remonta a los albores de la
sociedad mercantil, donde el poder publico, las empresas y hombres de negocio ya resentian la
necesidad de reglamentar las controversias comerciales y zanjar los litigios en materia del
transporte maritimo y fransacciones comerciales. Esta premisa conceptual ha evolucionado
estrechamente ligada a los vaivenes del viejo y nuevo orden econdémico internacional.

2.-Que fa comunidad internacicnal haya prestado interés en la constitucion, actividades y
evolucion de sociedades mercantiles y financieras desde sus formas més incipientes (Company of
the Staple de Inglaterra) hasta su etapa superior (General Electric de Estados Unidos), no es un
fenémeno casual. Lo nuevo consiste en que, el capital transnacional —motor de la globalizacion,
somete a su control y servicio toda actividad humana: 1a produccidn y el consumo, la politica, la
democracia y los derechos humanos.

3.-A fines del siglo XIX y principios del siglo XX, se planteaba antes los actores econdémicos la
necesidad de adoptar leyes contra la competicion desleal, como el caso de la legislacion anti-trust
en Estados Unidos, tendiente a regular la libre competencia que habia desembocado en abusos
comerciales, fraudes y conflictos entre las potencias coloniales por el reparto de mercados y
dominacién sobre las colonias y paises dependientes.

4.-Posterior a la segunda guerra mundial, 1a Carta de La Habana de 1948 que el Congreso
noxteamericano se nego a ratificarla, marca la tentativa de reglamentar el tratamiento del capital
financiero internacional en el mundo. En la Carta se preveia la creacion de una organizacion
internacional que serfa mas tarde el GATT y por primera vez, se reconocié a los paises
importadores de capitales el derecho de controlar las inversiones extranjeras directas (IED).

5.-La reivindicacion de pueblos colonizados, en el proceso de descolonizacién, por el derecho a
la autodeterminacion politica y la independencia econdmica no es, sino la expresion viva de su
soberania nacional. Otrora, la soberania habifa sido utilizada como bandera para afirmar el
Estado-nacién contra el absolutismo medieval; en la actualidad es un arma de lucha de los
puebloes del tercer mundo para reafirmar el espacio politico y econdmico en el contexto de la
globalizacién y ante la arrogancia y voracidad de las ETN.
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6.-Los adversarios de los Cédigos de conducta no se cansan de acusar a los paises en desarrollo
de querer deformar el principio de la igualdad soberana, reducir los deberes y obligaciones en
funcién de sus intereses o tratar de limitar la soberania de otros Estados.

7.- Los partidarios del Cédigo de conducta subrayan que, la soberania politica no era ni serd
suficiente como para afirmar y promover la identidad nacional, si los pueblos que accedieron a la
independencia no disfrutasen de una adecuada soberanfa econémica. A partir de esta
reivindicacion legitima, la nacionalizacion de bienes y pertenencias de las sociedades extranjeras
en ef interés de utilidad piblica se justifica plenamente.

8.-En los albores del siglo XX, " la politica exterior de los paises de América Latina hacia
hincapi€ en los principios tales, como la soberania nacional, la integridad territorial y 1a no
injerencia, asi como la primacia del derecho interno y la competencia de los tribunales nacionales
en ¢l reglamento de los litigios” (véase la Carta de 1a OEA, 1948)

9.- Carlos Calvo (1822 — 1906) fue ¢l primero en formular el principio, en virtud del cual la
"reglamentacion de las inversiones en general vy el patrimonio nacional en particular, es asunto
que compete a la jurisdiccion interna”. (C. Calvo, Derecho internacional teGrico y préctico, 1968)

10.- A lo largo de los afios, 1a doctrina Calvo ha evolucionado incorporandose en las normas
nacionales y mas tarde se verd plasmada en numerosas Constituciones y otros convenios a nivel
regional, por ejemplo en la decision 24 del Pacto Andino sobre el tratamiento de capitales.

11. -En el correr de los afios 50, Uruguay fue el primer pais en formular el principio de los
derechos soberanos de cada Estado a explotar libremente sus recursos naturales. En 1952, Chile
propuso que en el proyecto del Articulol) sobre la libre determinacion, asi como en los proyectos
de los Pactos de derechos econémicos, sociales y culturales se incluyera un Pérrafo relativo a la

soberania permanente de los Estados sobre sus recursos naturales" {(Véase los Informes sobre los
Pactos, 1966).

12.- En efecto, el alcance y la naturaleza de la soberania permanente se relucieron en principios
vacios en las relacmnes Norte-Sur, debidas a que los paises industrializados no manifiestan la

voluntad politica para negociar reglas y normas minirnas de conducta en el interés de sus propias
empresas multinacionales.

I Negociécién del Cédigo en las Naciones Unidas

13. -La necesidad de una regulacién interpacional de tas (ETN) en las reglas del juego de la
economia de mercado es parte esencial de la voluntad politica de la comunidad internacional
destinada a proporcionar un sustento juridico al nuevo orden econémico internacional.

14.- Que el ardiente deseo de los paises en desarrollo de dotarse de un instrumento juridico de
carécter vinculante, capaz de regular las actividades de las empresas transnacionales que realizan
sus operaciones en una multitud de jurisdicciones econdmicas, politicas y administrativas, no es
nuevo ni reciente. El desafio reciente consiste en que, por su inverso y sus poderes infinitamente
grandes, las ETN en su intento de remodelar toda la fisonomia de la economia mundial escapan a
todo control, regulacién y jurisdiccién en los paises donde operan.



15. - Es cierto, desde la década del 70, la comunidad internacionat de Estados viene
esforzandose, sin resultados tangibles, en la elaboracion de Cddigos de conducta con el fin
de reglamentar el comportamiento irracional de poderosos entes econdmicos y financieros,
incluido sus filiales, consorcios y nuevos holdings sélidamente instalados en multiples
esferas de [a economia y el comercio, las inversiones extranjeras directas (IED) y la
expoliacion y transferencia de los recursos naturgles estratégicos para desarrollo del mundo
occidental. N

16. —El hecho de que los conflictos comerciales, econémicos y financieros habia
desembocado con frecuencia en guerras por el reparto de mercados, proteccién del capital
transnacional y el riesgo de nacionalizacién de las empresas extranjeras, condujo a los
Estados a que en 1972 se tratase por primera vez de manera especifica la reglamentacion de
ia sociedad transnacional en el seno de las Naciones Unidas.

17. En su "resolucion 1821 (LIII), de 28 de junio de 1972, el Consejo Econémico y Social de las
Naciones Unidas pidid al Secretario General a que designara un grupo de personalidades con el
mandaio de "estudiar los efectos de las corporaciones multinacionales en el proceso de
desarrollo econdmico y social, especialmente de los paises en desarrollo y sus repercusiones en
las relaciones internacionales" (véase World competition: Law and Economic Review, 14 (4)
junio 1991 y 2005, Pag.37).

18. Sin lugar a dudas, el esfuerzo mas importante de las Naciones Unidas con miras de
reglamentar las actividades de las ETN, fue la creacion de la Comisién de Empresas
Transnacionales que dio un paso a la iniciativa y adopcion de resoluciones basicas, como la
Carta de Derechos y Deberes Econémicos de los Estados y el Programa de Accion sobre el
establecimiento del nueve orden econémico internacional y la resolucion que proclama el
desarrollo como un derecho humano e inalienablei+

19. - Dos afios después-del primer paso en la esfera normativa, el Consejo Econémico y
Social, en virtud de sus resoluciones 1721 (LII1), de 28 de julio de 1972, 1908 (LVII), de 2
de agosto de 1974 (LVII), de 5 de diciembre de 1974, decide crear la Comision de Empresas
Transnacionales, como un érgano intergubernamental compuesto de 48 paises, conel
mandato de prestar asistencia al Consejo, en la formulacidn de una serie de
recomendaciones tras una investigacién objetiva sobre uno de los fendmenos sumamente
complejos de la sociedad industrial. Asi el ardiente deseo de elaborar normas de conducta
comienza a ser una realidad. El concepto se extiende, se precisa y se define en posteriores
resoluciones de la ONU, |

20.- La Comisidn de Empresas Transnacionales celebrd su primer periodo de sesiones en
marzo de 1974, teniendo en su Agenda provisional el examen y formulacién de una serie de.
normas y reglas que en su conjunto constituirian el esqueleto del futuro Cédigo de conducta
de caréacter vinculante para CTN y Estados.

21.- De conformidad con la resolucién citada del ECOSOC, la Comision de Empresas
Transnacionales, en su segundo periodo de sesicnes, celebrado en Lima (1 a 12 de marzo
1976) se establecid el Grupo Intergubernamental de Trabajo para que elaborara, formulara
y redactara ¢l proyecto final del Codigo de conducta. "Al iérmino de su 17 periodo de
sesiones, el Grupo compuesto de personalidades de competencia reconocida sometié a



consideracién de la Comision, en mayo de 1982, el proyecio del Cédigo en 5 Capltulosy 71
articulos” (Véase Negociation d'un Code, Fugaene Berg, Rev. bocmté frangaise pour le droit
[nternational, Pag, 227)

22.- En su Informe, el Grupo de Trabajo sefialaba que, durante siete afios de intensos
esfuerzos, se habla negociado la mayoria de las partes sustantivas del proyecto en cuestién.
Bl proyecto del Cédigo de conducta, comprendfa: la parte introductoria o predmbulo; el
capltulo 11 Objetivos y politicas generales dgl Cédigo; el capltulo 11: Definiciones y ambito
de aplicacién; el capitulo 111: Actividades relativas a las empresas transnacionales; el
capitulo 1V: Cooperacidn internacional y el capitulo Vi Aplicacion y mecanismo
institucional. (Véase Development and Peace, 4.1983, Pdg. 81

23.- El primer gran capitulo del proyecto del Cédigo se subdivide en dos esferas. La

primera trata sobre cuestiones politicas; la segunda sobre asuntos econdmicos y financieros.

En lo relativo a los principios politicos, se hace hincapié en el derecho de cada Estado de
ejercer la soberania plena y permanente sobre sus recursos naturales, el derecho a la libre
determinacidn de todos los pueblos, el cumplimiento de parte de las ETN de las leyes,
reglamentos y pricticas administrativas del pais receptor, el respeto de las metas
econdmicas y prioridades de desarrollo, y se declara contra toda intervencion o injerencia
en log asuntos internos del pafs de acogida y por la promocion de los valores socioculturales
y los derechos humanos

24.~ Pero, la aspiracion de normar el moviendo del capital y el comportamiento ciego de tas
2TN en lo que hasta el momento habfa sido una reglamentacién de facto, provocod una
violenta reaccion en los centros de decisién o casa matriz de las ENT. Los Estados
occidentales, ardientes defensores de economia de mercado de naturaleza ultraliberal se
resistian a negociar un Cédigo obligatorio que tigara demasiado a sus empresas en la
politica de liberalizacién del comercio y libre circulacion del capital o que diera demasiado
poder a los paises de acogida. |

25~ A partir del tercer periodo de sesiones de la Comisién, como se podia cspeiar,
surgiran las divergencias de fondo entre los paises altamente desarrollados y los pafses en

desarrotlo sobre el Ambito de aplicacién del Cédigo y su naturaleza juridica, Los primeros

preconizaban una simple declaracion solemne de principios en forma de recomendaciones;
en cambio los paises del Grupo de los 77, apoyados por los paises socialistas de entonces,
insistian en que el Cédigo tuviera un valor juridico, es decir, un instrumento internacional
juridicamente obligatorio para las ENT, los Estados, incluidos los Organismos
especializados de las Naciones Unidas.

26.- Tras largas y controvertidas negociaciones que durd cerca de 20 afios, las delegaciones
gubernamentales no llegaron a un consenso sobre ef proyecto del Cédigo y, en 1992, bajo
las presiones politicas y chantajes econémicos de Estados Unidos de América, decidieron
abandonar la discusién sobre uno de los problemas més candentes de la" civilizacion
industrial". Una vez mas, ef egoismo, la avaricia y los intereses estratégicos de connotacién
neocolonial se impusieron a la voluntad politica y soberana de los pueblos.

27.- Bl fracaso de las negociaciones, sin lugar a dudas, es el resultado de las presiones-
ejercidas por poderosos circulos econdmicos y conglomerados financieros de las potencias
occidentales, especialmente el impacto de las directrices impartidas a los Gobiernos por el
Banco Mundial y el FMI sobre el tratamiento de las 1ED en los paises de acogida
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11 Qué son las sociedades transnacionales?

28. La definicion de las ETN siempre ha provecado un dificil debate a los largo de tres
décadas. Definir el movimiento del capital y del capital transnacional resulta ser un
gjercicio mucho mas complejo y casi imposible.

29.- A juicio de algunos expertos en derecho internacional, desde el punto de vista juridico,
J]a empresa multinacional no existe, debido a la ausencia de un consenso en torno de los
conceptos transnacional, multinacional, supranacional, sociedad global, conglomerado de
holdings, entidades que no se someten a la jurisdiccion de los paises receptores, pero estan
omnipresentes en todas las esferas de la vida econémica, social, politica y cultural.

‘130.— De acuerdo con el estudio realizado por el Centro de las Naciones Unidas sobre las
Corporaciones Transnacionales que fue liquidado en 1994, "la firma transnacional se define
como una empresa (o grupo de empresas), constituida por una sociedad matriz de conformidad
con la legislacién de un pais que, a partir de su sede o centro de decisidn se implanta ¢ implanta
en el extranjero a sus filiales, mediante inversiones extranjeras directos ( fusion, privatizacion y

© adquisiciones), con una estrategia concebida a nivel mundial, encaminada a barrer fodo
obstaculo a la expansion y circulacion de capitales y a la movilidad de poderosos consorcios,
monopolios iransnacionales y ceniros financieros' Véase. Informe sobre las inversiones en el
mundo, Naciones Unidas, CNUCD, 2006. '

31.- Como se podra ver, el concepto de las empresas transnacionales han evolucionado en
funcion de las tendencias de la liberalizacion que conlleva mayor flujo-de inversiones en
todas las esperas de la economia mundial. En el estudio de la UNCTAD, titulado inversidn
extranjera directa (IED), aparece la siguiente definicion: "las ETN, con o sin personalidad
juridica propia, que estan formadas por una empresa matriz y por filiales extranjeras”.

32.- Se entiende por "Empresa matriz la empresa o grupo de empresas que ejercen dominio
sobre los medios utilizados para la actividad de fabricacion en el extranjero y funcionan con un
Centro de decision de politicas coherentes y una estrategia comun a nivel mundial”,

33.- "La empresa matriz consiituida de conformidad con la legisiacién de un pais es la empresa
que eferce dominio y control sobre los medios utilizados para las actividades en el extranjero.
Por término filial extranjera se entiende una empresa, con o sin personeria juridica propia, que
esid instalada en un pais (denominado pais recepior) en el que una empresa con sede en oiro
pats (denominado pais de origen) realiza inversiones de capitales que le confiere un elemento de
interés permanente en la gestion de la filial. (Véase Inversion Extranjera Directa (IED) y
Desarrollo, UNCTAD, Nueva York y Ginebra, 2001 - 2006)

34.- El término "entidades" se refiere a las empresas matrices en su conjunto y sus filiales
que, a partir de sus sedes sociales principales (Centros de decision) deciden las politicas de
de inversiones, fusiones, privatizaciones y de-localizaciones de empresas, sin someterse a la
jurisdiccion nacional, leyes y reglamentos de los paises en que operan. '



35.- Segln la definicion de la UNCTAD, se entiende "por inversion directa” la inversion que
crea una relacion de lavga duracion y que corresponde a un interés y un dominio de cardcter
permanente entre una entidad con sede en un pais determinado (el inversionista extranjero
directo o lu empresa matriz) y una empresa o filial extranjera) con sede en un pais distinto del
pals en que esid situado el inversionista exlmryero directo. Forman parie de la relacion las
inversiones en el capital social, asi como los acuerdos desconectados del capital social que
confieren dominio sobre los medios utilizados en la actividad de fabricacidn en el extranjero®

36.- Impulsados por las leyes de economia de mercado, en particular por la ley absoluta de
la libre competencia —motor de la globalizacidn - jas empresas mattices en su conjunto y sus
filiales que, a partir de sus principales sedes sociales deciden la politica de inversiones, la
fusidn dei capital bancario con el capital industrial, las privatizaciones de empresas y
servicios del Estado, provocan el desmantelamiento de mecanismos de regulacion del
sistema financiero internacional, De donde se deduce que, las CTN investidos de poderes
hegemdnicos infinitamente grandes y de una enorme influencia, se han constituido en
stiper-Estados en los Estados nacionales.

37.- Contrariamente a la definicidon formulada por el Experto mdepend{cnte de la
Subcomisién de las Naciones Unidas, el concepto o término de la cotrporacién transnacional
no se teduce a un grupo de entidades econdmicas, sean legales e independientes, ni se trata
simplemente de personas juridicas. En la visidén dialéctica del derecho, las ETN, entes
ccondmicos y politicos ya se han identificado como sujetos en el juego de las relaciones
internacionales con derechos y obligaciones y, por lo tanto, tienen la responsabilidad de
responder de sus actos ante {os tribunales c,cial'n"petentes.

38~ En lo referente a la naturaleza juridica del Codigo, como se menciond més arriba,
desde el inicid de las negociaciones en 1974, los palses en desarrolio que habfan estado bajo
el dominio colonial, siempre han abogado la necesidad de que ese instrumento tenga un
caracter obligatorio. El Grupo de los 77 que fue el impulsor principal de un marco jurldico
vinculante, venia insistiendo en que el Cddigo tuviera un dmbito de aplicacion
exclusivamente a las ETN. En consecuencia se opusicron a la inclusién de empresas de
propiedad del Estado hoy, libradas a la codicia del capital transnacional y financiero.

39- En la Declaraciéon de Principios Tripartita sobre las ETN y la Politica Social adoptada
por la OIT en 1977 y enmendada en 2000 y las Directrices de la OCDE, asi en sendas
resoluciones aprobadas por la Asamblea General, se reconoce la contribucion positiva que
las ETN pueden hacer al desarrollo siempre y cuando se sujeten a las reglas establecidas
por un Codigo de conducta. Pero las buenas intenciones se han reveladp estérilesen la
l6gica de la globalizacion. ‘

40.- En el sistema del nuevo orden econdmico internacional no existe una jurisdiccion penal

Jinternacional para juzgar las estafas y actividades ilicitas de las ETN y sancionar a sus
responsables acusados por delitos contra los derechos econémicos, sociales y culturales, la
devastacién del medio ambiente, el fomento de {a corrupcion y el soborno de dirigentes
politicos, la desaparicién y asesinato de milifantes sindicales, tipificados como graves
violaciones de los derechos humanos y disposiciones de la Corte Penal Internacional,

41.- Habida cuenta de tales crimenes de TNC, el intento de desterrar las directrices
voluntarias y simples recomendaciones significarfa librar la supervivencia de la humanidad




exclusivamente a la mano invisible del capital y las leyes ciegas del mercadoe que actia como
la ley de gravitacién universal,
IV Por qué urge la necesidad de un Codigo?

42.- Porque en la logica de la ley absoluta de libre competencia, el movimiento
transnacional del capital financiero, expresion viva de las fuerzas de la economia de
mercado, fuerzas absolutamente libres, estd en permanente bisqueda de la plus-valia, es
decir la obtencion de maximos beneficios en un minimo de tiempo. ‘

43.- En su pasion desenfrenada de colonizar el mundo, acelerar el desmantelamiento de
mecanismos y reglas de conducta, liberalizar el comercio y privatizar a ultranza todo
cuanto tiene valor mercantil y monetario, las ETN se comportan como entes frios sin moral
ni ética, ni se someten a la jurisdiccién nacional, leyes y reglamentos de los paises en que
operan. A
A4.- En nuestros dias, ningun problema econémico, financiero, social y cultural, sea cual
fuere su dimensidn e importancia, escapa a la voracidad de las (ETN), verdaderas telarafias
que enredan la produccién y distribucion de bienes y servicios, acumulacion del capital,
movilidad y cierre de empresas, despidos masivos, especulacion en la bolsa de valores,
provocando las crisis econdmicas y financieras de consecuencias graves para la pazy la
soguridad colectiva, :
45- Por su universo tan vasto y complejo, por sus poderes supranacionales, las ETN,
solidamente incrustadas en todas las esferas basicas de la economia del Norte al Sur, incluse
en el propio sistema de las Naciones Unidas, se comportan de manera irracional y
anarquica. Cada vez mas estdn omnipresentes en tierras y territorios de los pueblos
indigenas y codician en toda impunidad sus recursos naturales, considerados como
estratégicos para el desarrollo del mundo occidental.
46.- Bn su afan de lograr maximos beneficios y méas acumulacion de la plus-valia, los
Centros de decisién de un conglomerado de consorcios y monopolios utilizan una serie de
mecanismos, desde las instituciones financieras como el Banco Mundial, el FMI, fla OMC,
ete. hasta fos medios ilicitos, tales como el soborno de altos funcionarios del Estado,
parlamentarios y militares, la corrupcion de hombres de negocio, incluido las presiones
politicas y chantajes econdmicos en contra de gobiernos que no se someten a sus dictados.
ég).- Al largo historial de sus groseras injerencias, se afiaden fa intervencion directa de la
“empresa multinacional de origen norteamericano, International Telephone and Telegraph
. (ITT) en el derrocamiento del Gobierno constitucional de Salvador Allende (Chile) en 1973
- por haber nacionalizado las minas de cobre. En Bolivia, 1a multinacional Gulf Oil Company
. ha orquestado y financiado ¢l golpe militar contra el Gobjerno progresista de 1.J. Torres
*en 1971.En Guatemala, la multinacional americana, United Fruit Company estd implicado
i en el derrocamiento del Gobierno de Jacobo Arbenz en 1954 por haber decretado la ley de
“Reforma agraria.
48.- El mundo estd dominado por "100 gigantescas E'TN que juegan el papel predominante
en la produccién y comercio de bienes y servicios, De los 100 ETN, 58 pertenecen a seis
grandes industrias: empresas automotrices (11), exploracion y explotacion de petréleo (10),
equipos eléctricos y electrdnicos (10), industria farmacéutica (9), telecomunicaciones (9) y
servicios eléctricos, gas y agua (9)" Véase, World Investment Report, United Nations, 2007
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49.- Segtin el Informe anual sobre las inversiones en el mundo, publicado por la UNCTAD
en 2001, el "motor de la expansion mundial de las corrientes de inversiones son las
operaciones de méas de 60.000 empresas transhacionales, con més de 800.000 filiales en
extranjero" (véase World Investment Report, 2001}

50.- Bl Estudio de la "Divisidn de Transnacionales e Inversiones” subraya que, las " 100
ETN més grandes, clasificadas seglin el valor de sus activos en el mundo, poselan en
conjunto activos en el extranjerc por un valorde 2 billones 124 mil millones de délares y
vendieron productos por un valor de 2 billones 123 mil millones délares en el exterior y
apenas daban empleo a 6 millones de personas en sus filiales subsidiarias "(véase Informe
sobre 1ED en el mundo, Nueva York, 2001) '

31y En el orden de procedencia, "el 90% de las 100 principales gigantes transnacionales
“tiEnen sus sedes en la triada ~Unién Europea (53), Estados Unidos (26) y Japén (18){En la

lista de las 100 empresas mas grandes figuran solo dos empresas latinoamericanas,

Petréleos de Venezuela y Cementos Mexicanos (Ccmeﬁ>Mientras que ¢l gigante "General

Electric es la mayor de las ETN sobre la base de sus activos en el extranjero por un valor de—
,._«LéLLm=i~!.:mil-l:(-):n'@s--'-'(-;I-6‘-]-51—'1':éﬁ—‘l‘é’xﬁ'i‘fé‘t%f—ll%ocupa el primer lugar por cuarto afio consecutivo™, véase

Mifoymd dek]i3006iones del mundo, '

R

52.- Con la desintegracién de la Unidn Soviética, un conglomerado de monopolios y trusts”

del mundo se lanzaron a la conquista y colonizacién del Gran Norte de Siberia,

potencialmente rico en recursos naturales, tales como petréleo, gas natural, oro, diamante,

uranio, pertenecientes tradicionalmente a los pueblos aborigenes en ese inmenso territorio, _

33.- En el momento en que la humanidad sucumbe lentamente en un mundo sin leyes ni
¢tica, se siente més que nunca la ausencia de un marco juridico internacional capaz de
reglamentar las actividades perniciosas de las ETN y sus inyersiones directas en log pafses
en desarrollo. La necesidad de adoptar un Codigo de conducta vinculante estd condicionada
por diversos factores: '

54.- En primer lugar, la mano invisible de poderosos monopolios y holdings, en
permanente bisqueda de rentabilidad, ganancia y mayor plusvalfa, por su esencia y su
naturaleza se comportan de manera irracional e instintiva, es decir no tienen leyes ni se
someten a la jurisdiccion del pafs de acogida. Porque su objetivo esencial consiste en el
saqueo de recursos naturales y explotacién de ta fuerza de trabajo. Los problemas sociales y
los derechos humanos no les interesan.

55.-En segunde, los Estados receptores han perdido la capacidad de negociacion, ni pueden
Jurfdicamente reivindicar la jurisdiccién sobre las filiales extranjeras constituidas en sus
territorios, debido a que sus legislaciones hah sido desmanteladas ¥, ho hay con frecuencia
una referencia al término de propiedad transnacional, ni existe una definicién del concepto
de nacionalidad corporativa ni el estatuto juridico de las ETN. En el proceso de la
globalizacién, mas de 70 paises introdujeron cambios en sus legislaciones y adoptaron
nuevas reglas de juego para favorecer el tratamiento del capital extranjero.

56.- En tercer, en la légica de fa ortodoxia ultraliberal impuesta por el Fondo Monetario
Internacional y el Banco Mundial a los paises pobres, las entidades econdmicas
supranacionales, en efecto no son ni nacionales ni apatridas, pero funcionan y se someten de




manera vertical a la sociedad matriz, es decir a la jurisdiccién de los centros de decision
instalados en las potencias occidentales.

57:- Habida cuenta de lo expuesto, la economia politica deberia emprender de manera
urgente una investigacion coherente y rigorosa, con el fin de aportar una respuesta
objetiva, critica y rigorosa sobre los impactos de las E'TN en los siguientes ambitos:

a)} Determinar los impactos globalmente negativos de actividades de las ETN en el disfrute
de los derechos econdémicos, sociales y culturales, en particular el derecho al desarrollo
sostenible y definir el alcance y la naturaleza juridica del Codigo de conducta;

b) Definir el derecho de proptedad de las ETN, identificar su estructura econdémica, sus
dimensiones, su estatuto legal y sus estrategias globales encaminadas a la concentracion de
la produccion y comercio, liberalizacidén de capitales y mercados a nivel planetario;

¢) Investigar la transferencia ilegal de capitales de paises pobres hacia los pafses ricos, bajo
forma de intereses y servicios de la deuda y las operacmnef; ilicitas (especulaciones, fraudes
¥yrfeAdes como delitos econémicos graves,

d) Determinar la legalidad de las fusiones de empresas y bancos, Seguros y medios de
informacién hacia la formacién de grandes monopolios, privatizacién y adqu131c10n de
empresas por medios fraudulentos;

e) Reglamentar el uso y abuso de los mecanismos financieros (Banco Mundial, FMI, PNUD,
OMC y otras Agencias internacionales de ayuda al desarrollo), puestos al servicio de los
intereses estratégicos de los paises altamente desarrollados;

f) Evaluar la injerencia de las ETN en la vida politica de los paises donde ejercen sus
actividades, a través la corrupeidn y el soborno de altos funcionarios del Estado,
parlamentarios, militares.

g) Prohibir la subversién de parte de las ETN que tengan por objeto socavar la soberania
nacional y los sistemas politicos y sociales de los pafses en que ejercen sus actividades;

h) Definir su responsabilidad histérica en la contaminacion del medio ambiente, la
mutilacién de la Madre-Tierra y determinar la reparacion ecoldgica e indemnizacion a las
victimas; '
i) Evaluar los 1mpactos perversos de las ETN instaladas en tierras y territorios de los
pueblos indigenas sobre sus derechos a la tierra, recursos naturales y el derecho al
desarrollo sostenible.

Lazaro Pary (Bolivia)



